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Dans un contexte caractérisé par des contraintes structurelles d’accés au
financement, les entrepreneurs, en particulier les PME rencontrent des
difficultés pour mobiliser les ressources ala concrétisation de leurs projets. Les
exigences élevées en matiere de garanties imposées par le systéme bancaire
conventionnel limitent significativement I'accés au financement [1].

L’étude repose sur une revue critique de la littérature et mobilise trois cadres
théoriques complémentaires :

Premierement, la théorie du financement entrepreneurial introduit le
crowdfunding comme mode alternatif et complémentaire aux circuits
bancaires traditionnels. Elle explique le réle de la mobilisation collective des
ressources financieres aupres d'une communauté en ligne.[2].
Deuxiémement, la théorie du comportement des investisseurs explique les
décisions d’investissement a partir des signaux sociaux, de la réputation et de
la confiance, tout en soulignant le role des communautés d’investisseurs
dans l'allocation des ressources entrepreneuriales. [3].

Troisiemement, la théorie de l'effet de levier et des contraintes de
financement des PME met en évidence les contraintes structurelles d’acces au
capital et permet d’analyser l'apport potentiel de sources alternatives de
financement dans la structure financiere des entreprises[4].

L’analyse critique met en lumiére plusieurs limites théoriques :

La théorie du financement entrepreneurial adopte une approche
principalement financiére, négligeant les dimensions institutionnelles et
culturelles, ainsi que les dynamiques de croissance a long terme. La théorie du
comportement des investisseurs se concentre essentiellement sur
I'investisseur, accordant une place limitée au role stratégique de ’entrepreneur
et aux contraintes réglementaires encadrant la finance participative. Enfin, la
théorie de l'effet de levier et des contraintes financiéres reste centrée sur les
modeles traditionnels de structure du capital et accorde une faible attention
aux formes alternatives de financement.
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